AUDY'T

#HAKERKISUKCESU

WEIDZ 7 ROZMACHEM W 2026 ROK!

Wykonaj audyt swoich dziatan i celdw.

CO BEDZIE TWOIM PRIORYTETEM NA ROK 20267

CO WYWOLYWALO NAJWIECEJ FRUSTRACJI W TYM ROKU?

JAK'UNIKNIESZ TEGO W ROKU 20267

CO SPRAWILO CI DZIKA RADOSC W TYM ROKU?
AZ USMIECHASZ SIE NA SAMO WSPOMNIENIE?

JAKI MASZ PLAN ABY ROK 2026 PRZYNIOSt ClI WIECEJ RADOSCI?

PATRZAC WSTECZ, BYrAS DLA SIEBIE ZBYT SUROWA W JAKIM ASPEKCIE:

JAK OKAZESZ SOBIE ZYCZLIWOSC W ROKU 2026:



POSTANOWIENIA

WEIDZ 7 ROZMACHEM W 2026 ROK!

Zaznacz wszystkie opcje, ktére Ci pasuja!

NIE BEDE PROKRASTYNOWAC. ZACZNE OD JUTRA!

NIE BEDE UZYWAC TYCH SAMYCH WYMOWEK, ABY ODKKADAC PROJEKTY
NA POZNIEJ. UWOLNIE KREATYWNOSC | WYMYSLE NOWE!

NIE BEDE PRACOWAC W PIZAMIE W £OZKU BO TO OBNIZA
PRODUKTYWNOSC PRACY Z DOMU. PRZENIOSE SIE Z LAPTOPEM NA SOFE.

ZRZUCE Z SIEBIE CIEZAR OPINII INNYCH
WYRZUCE WSZYSTKIE CIUCHY, KTORE JUZ MI NIE SEUZA.

WYPROBUJE NOWA POZYCJE (TO, CO CI PIERWSZE PRZYSZtO NA MYSL TEZ
JEST OCZYWISCIE FAJNA OPCJA, ALE JA MIAAM NA MYSLI NP. CEO)

ZAJME SIE Z DUMA HOBBY, KTORE SPRAWIA MI PRZYJEMNOSC, NAWET
JEZELI JESTEM W TYM KIEPSKA. CEL HOBBY TO FRAJDA, NIE MISTRZOSTWO

WYJADE GDZIES, ABY POBYC TYLKO SAMA Z SOBA

PRZYNAJMNIEJ RAZ W TYGODNIU

BEDE REGULARNIE USUWAC ZRZUTY EKRANU ABY NIE
ZAWALALY PAMIECI LAPTOPA / TELEFONU

ZJEM ZUPEENIE NOWY OWOC / WARZYWO

NAPISZE FAJNY KOMENTARZ 3 OSOBOM, KTORE WIDAC, ZE
STARALY SIE TWORZAC POSTY

OBEJRZE FILMIK Z JAKIMIS SLtODKIM ZWIERZAKIEM
NAKRECE FILMIK (JAK MASZ WEASNEGO ZWIERZAKA)

POZWOLE SOBIE NA DROBNA PRZYJEMNOSC, BEZ
DYWAGACJI, CZY SIE NALEZY

PRZECZYTAM NOWA KSIAZKE (LUB CHOCIAZ ROZDZIAL)



BRAND AUDY'T

#HAKERKISUKCESU

WEIDZ 7 ROZMACHEM W 2026 ROK!

BRAND AUDYT: Jak zachwyci¢ marka online

1. Aby twoja marka zachwycata potrzebna jest spdjnosc narrac;i

wewnetrznej i historii, ktére opowiadasz swoim klientom.
2. Zacznij audyt od zdefiniowania swojej BRAND STORY:

1. Kto jest Twoja grupa docelowa?
JAK: Dla kogo mozesz uzyskac najlepsze efekty?
Dlaczego?

Z kim pracowatyby Ci sie najlepiej?

2. MISJA MARKI: Do czego dazysz jako marka?
Co przyswieca Ci jako cel, oprécz zarabiania pieniedzy?

Jak okreslitabys sukces?

3. WIZJA MARKI: Jak cel, ktory chcesz realizowad jako marka taczy
Twojg spotecznosé?
Dlaczego jest wazny i istotny?

Jak wygladatby $wiat, gdybys osiggneta swdj cel?

4. OFERTA MARKI: jak Twoja oferta realizuje potrzeby klienta?
Jak pomagasz im osiggnac ich cele bezposrednie i realizowac

ich wizje? Jak komunikujesz wartos¢ oferty?



BRAND AUDY'T

#HAKERKISUKCESU

WEIDZ Z ROZMACHEM W 2026 ROK!
BRAND AUDYT: Jak zachwyci¢ marka online

SPOJNOSC MARKI spéjnosé identyfikacji wizualnej i tonu
wypowiedzi - czy umiemy wychwyci¢ wartosci, ktére Ci
przyswiecaja”?

PUNKTY STYKU czy uzywasz tych samych barw i elementéow

graficznych we wszystkich punktach styku klienta z Twojg markg?

ELEMENTY MARKI Czy Twoja strona www, wizytéwka, faktura,
logo wygladaja, jakby nalezaty do tej samej marki?

MEDIA SPOLECZNOSCIOWE - czy Twoje wartoéci, wizja i brand

story sg widoczne i rozpoznawalne?

KOMUNIKACJA - czy efektywnie komunikujesz swojg Brand
story? Czy potencjalny klient umiatby powiedzie¢, jaka jest Twoja

misja i czym sie wyrdzniasz na rynku?
ZADANIA

1. ZGRZYTY: sprawdz, czy sg elementy, ktére wymagajg poprawy,
ktére nie pasujg. Kazda marka ewoluuje, odrzucenie elementow,

ktére juz nam nie stuzg to naturalny proces.

2. PERCEPCJA: zapytaj, jak Twoja spotecznos¢ postrzega Twoja

marke? Jak Twoja jest marka odbierana? Co dla nich jest istotne?



POSTANOW!I

- NTA

WEIDZ 7 ROZMACHEM W 2026 ROK!

PRZYNAJMNIEJ RAZ W ROKU

PRZYNAJMNIEJ RAZ W MIESIACU

PRZYNAJMNIEJ RAZ W TYGODNIU



EDYCJA 2026



BOOTCAMP ELITE

start 26/01 WARTOSC 2500zt
+21 dni nielimitowanego

wsparcia na grupie kursantek

< TYDZIEN 1: BRAND STRATEGY )

SZKOLENIE PLAN AUTOMATYZACII +
SZKOLENIE VISUAL BRANDING

SKALOWANIA MARKI
(TECHNIKA KOTWICZENIA)
+ SZABLON MOODBOARD MARKI DZIEN 4 STRATEGIA LEAD MAGNET

SZKOLENIE STRATEGIA PRZYCIAGANIA
DZIEN 2 STRATEGIA OFERTY ONLINE

KLIENTOW + BADANIE RYNKU
SZKOLENIE METODA AGENDY KURSU
+ wzér agendy PDF

DZIEN 5 STRATEGIA SOCIAL MEDIA

SZKOLENIE EDITORIAL CALENDAR
(plan publikacji na wszystkie platformy)



BOOTCAMP ELITE

start 26/01 WARTOSC 2500zt
+21 dni nielimitowanego

wsparcia na grupie kursantek

< TYDZIEN 2: GROWTH HACKING )

07IEN 6 ) PLAN PROMOCI KURSU S STRATEGIA WEBINARU SPRZEDAZOWEGO

SZKOLENIE LIVE + MAPA LEJKA SZKOLENIE LIVE + WZOR slajddéw do

PROMOCYINEGO VSL + gotowe wzory webinaru sprzedazowego

sekwencji email DZIEN 9 STRATEGIA STRONY WIZYTOWKI

DZIEN 7 STRATEGIA KURSU ONLINE

SZKOLENIE LIVE + wzor konspektu
kursu, wzor planu modutéw i oktadek

SZKOLENIE LIVE + wzér strony www

DZIEN 10 STRATEGIA STRONY SPRZEDAZY

+ wzor slajdéw do lekcji kursu SZKOLENIE LIVE + szablon strony
sprzedazy



BOOTCAMP ELITE
start 26/01

+ 21 dni nielimitowanego

WARTOSC 2500zt

wsparcia na grupie kursantek

CTYDZIEN 3: BRAND STORYTELLING )

, , STRATEGIA AUTHORITY STATEMENT
DZIEN 11 ) STRATEGIA VISUAL STORYTELLING DZIEN 13

SZKOLENIE: WZORY KARUZELI CANVA SZKOLENIE: SCENARIUSZE ROLEK

. PROMOCYINYCH | SPRZEDAZOWYCH
e karuzela do webinaru +prompty Chat GPT

e karuzela do lead magnet -
o laiuzels e i el DZIEN 14 STRATEGIA BRAND STORYTELLING

SZKOLENIE: SCENARIUSZE ROLEK
DZIEN 12 STRATEGIA WIDEO 10X EDUKACYINYCH + METODA RAPID FIRE
SZKOLENIE: SCENARIUSZE ROLEK DZIEN 15 STRATEGIA WIDEO STORYTELLING
ZASIEGOWYCH + METODA WIDEO LOOP SZKOLENIE: METODA AUTORSKA SERIA
+ TECHNIKI MONTAZU HIGH EDIT



PROGRAM MENTORINGOWY

MASTERCLASS ELITE
luty - kwiecien 2026

+3 miesigce wsparcia na grupie kursantek

LUTY

04/02/2026 godz 10
MASTERCLASS ELITE

STRATEGIA VISUAL BRANDING
KONCEPT KAMPANII + MOODBOARD

11/02/2026 godz 21
SESJA AUDYT

25/02/2026 godz 21
SESJA MENTORINGOWA Q&A

MARZEC

04/03/2026 godz 10
MASTERCLASS ELITE
STRATEGIA SUCCESS FUNNELS
WEBINAR ON DEMAND

11/03/2026 godz 10
SESJA AUDYT

25/03/2026 godz 21
SESJA MENTORINGOWA Q&A

PAKIET ELITE |

WARTOSC 4500zt

KWIECIEN

08/04/2026 godz 10
MASTERCLASS ELITE

STRATEGIA GROWTH HACKING 10x
KAMPANIA KOPCIUSZKA

15/04/2026 godz 10
SESJA AUDYT

30/04/2026 godz 21
SESJA MENTORINGOWA Q&A



START 26/01—

BRAND STRATEGY
& GROWTH HACKING
15 szkolen live
PAKIET STANDARD PAKIET VIP 3 miesiqgce
e KURS WIDEO 10x KURS WIDEO 10x
e BOOTCAMP 21 DNI BOOTCAMP 21 DNI
» 3tygodnie wsparcia na grupie 3 miesigce wsparcia + MASTERCLASS ELITE
BONUS nrl: KURS GHF + PODRECZNIK
BONUS nr 2: Brand Storytelling (3 eBooki) L y

martakrasnodebska.pl



DLA KOGO JEST TEN BOOTCAMP?

e TYDZIEN BRAND STRATEGY: Dla Ciebie, jesli nie
masz strategii marki: chcesz zaczqg¢ dziataé
strategicznie i z wdziekiem, publikowaé
konsekwentnie i bez przestojow, pozyskiwac
klientéow na autopilocie i zwiekszy¢é zyski

e TYDZIEN GROWTH HACKING: Dla Ciebie, jesli nie
masz strategii automatyzacji: nie masz strony,
strony ladowania, automatyzacji na Instagramie,
newslettera, lejka sprzedazowego, systemu
pozyskiwania klientéw ani wtasnego kursu online

e TYDZIEN BRAND STORYTELLING: Dla Ciebie, jesli
nie masz strategii promocji, nie wiesz jak dotrze¢
do klientow, jak wyrdzni¢ marke od konkurenc;ji

e ijak zwiekszy¢ zasieqgi

WARTOSC
m KURS GROWTH HACKING WIDEO 10X
KURS NA PLATFORMIE + KURS MONTAZU
®

e Zwieksz 10x zaangazowanie, zasiegi i zyski
dzieki metodom wideo marketingu, technikom
growth hacking i brand storytelling.

¢ Kurs 10x to 10 strategii skutecznych wideo,
dzieki ktérym zaczniesz rozwijaé swojg marke
a Twoje kursy, eBooki i konsultacje online
zachwycq klientéw.

()
m BRAND STRATEGY MASTERCLASS
BOOTCAMP ELITE 3 TYGODNIE

*ROCZNY DOSTER 15 DNI SZKOLEN LIVE + instrukcje techniczne
DO NAGRAN

+ GRUPA e Stworzysz lejek sprzedazowy z wideo autorskq
NIELIMITOWANEGO metodqg SUCCESS FUNNELS WIDEO 10x
WSPARCIA 21 DNI ¢ Stworzysz wtasny kurs wideo i nagrasz 30 rolek
START 27/01

do promociji (otrzymasz instrukcije i scenariusze)
e Stworzysz moobdboard marki i strone wizytéwke

ELITE START 26/01—
0-0- P

BRAND STRATEGY
& GROWTH HACKING

martakrasnodebska.pl




EDYCIJA 2026

START 26/01/2026 PROGRAM MENTORINGOWY
MASTERCLASS ELITE

m PROGRAM MENTORINGOWY
MASTERCLASS ELITE

luty - kwiecien 2026

o 8lat prowadzenia Bootcampu ELITE

¢ jedyna edycja w roku

e limit 100 miejsc ELITE

PAKIETY

3x SESJA AUDYT LIVE

3x SESJA MENTORINGOWA Q&A
PAKIET STANDARD 3x SZKOLENIE MASTERCLASS ELITE

CENA: 12952t . vareu

KURS WIDEO 10x lub 2x700zt . arcu
BOOTCAMP ELITE (live)
3 tygodnie wsparcia

TEMATY MASTERCLASS ELITE

rok dostepu do platformy

PAKIET ELITE 3 miesiqce 45667t

« KURS WIDEO 10x CENA: 1995z -vareu

« BOOTCAMP ELITE (live) lub 3x700zt -varey
e 3 miesiqce wsparcia
PROGRAM AKADEMIA MASTERCLASS ELITE

BONUS nr 1: KURS GHF -
BONUS nr 2: PODRECZNIK GHF

DOtACZ DO ELITE [ ]



https://www.hakerkibiznesu.pl/brand-bootcamp-elite-2026/

PLAN STRATLEGII

Tydzien 1: Strategia Marki

Cel: Zbudowanie solidnej podstawy marki,
strategii oferty oraz planu publikaciji.

Dzien 1:

e Tworzenie moodboardu marki
(wizualizacja marki).

® Szkolenie “Technika kotwiczenia“

Dzien 2:
e Warsztat “Metoda agendy kursu®
e Tworzenie oferty kursu online
(z uzyciem szablonu CANVA)
¢ Nagranie wideo promujqcego oferte

Dzien 3:

e Strategia Growth Hacking -
planowanie automatyzacji.

® Wstepne tworzenie lejka
sprzedazowego

¢ Nagranie wideo do lejka evergreen

Dzien 4:

e Warsztat “Strategia przyciggania
klientéw*

e Badanie rynku

¢ Tworzenie lead magnetu i wideo na
strone zapisu

Dzien 5:

e Plan publikacji (Editorial Calendar)

e Strategia Social Media: dobdr platform
i formatu tresci

e Optymalizacja profili w mediach
spotecznosciowych (SEO MATRIX)

Tydzien 2: Growth Hacking

Cel: Automatyzacja sprzedazy, tworzenie
kursu online i materiatéw promocyjnych.

Dzien 6:

e Szkolenie “Strategia kursu online*
e Tworzenie mapy lejka VSL

¢ Nagranie wideo sprzedazowego

Dzien 7:

e Konspekt mini kursu

¢ Tworzenie slajdéw i planu modutéw kursu
e Nagranie pierwszych materiatéw kursu

Dzien 8:

e Szkolenie “Webinar Evergreen®

¢ Nagranie webinaru sprzedazowego

® Przygotowanie schematu sekwencji e-mail
do lejka

Dzien 9:

e Strategia strony wizytéwki + InstaSite

e |nstalacja szablonu strony, (+wybér
domeny i hostingu)

e Tworzenie bloga, SEQ i strony zapisu

Dzien 10:

¢ Strategia strony sprzedazowej

e Tworzenie strony sprzedazowej (uzycie
szablondéw)

e Podpiecie linkdw koszyka sprzedazowego

PROCES TWORZENIA KURSU 48H
o KONSPEKT KURSU

o SZABLONY PDF + SLAJDOW
o NAGRANIE LEKCJI

o MONTAZ + EDYCJA

www.martakrasnodebska.pl

Tydzien 3: Brand Storytelling

Cel: Wzrost zasiegdéw i budowa pozyciji eksperta
za pomocg wideo.

Dzien 11:

e Strategia Visual Storytelling

e Tworzenie karuzeli do webinaréw, lead
magnetu i kurséw (+wzory)

e Skrypty rolek zasiegowych

Dzien 12:

e Szkolenie “Metoda Signature Series*

e Scenariusze rolek storytellingowych i edu
® Plan serii 5 wideo marki na start kampanii
e Techniki edycji materiatéw wideo

Dzien 13:

e Strategia Authority Statement
(pozycjonowanie jako ekspert)

e Metoda “Zbuduj marke jednym zdaniem”

® Scenariusze wideo promocyjnych

Dzien 14:

e Strategia Brand Storytelling

¢ Metoda Rapid Fire - pozycjonowanie marki
e Scenariusze rolek sprzedazowych

Dzieni 15:

e Strategia Wideo 10x +Technika wideo loop
e Finalizacja materiatéw wideo.

® Przygotowanie raportu z wykonanej pracy
e iplanu dalszych dziatan.

ELITE

BRAND STRATEGY
& GROWTH HACKING



